
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Коммерческое предложение 

на услугу EasyMANI 
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Введение 

Данный документ содержит Коммерческое предложение компании ООО «МФД-ИнфоЦентр» о 

предоставлении услуги автоматизированного комплексного решения, целью которого является 

автоматизация передачи торговых сигналов от профессиональных управляющих к инвесторам 

на финансовых рынках. Коммерческое предложение содержит общее описание услуги, 

требования к программному и аппаратному обеспечению, а также оценку стоимости услуги. 

Цели и задачи услуги 

Цель услуги – формирование взаимоотношений контрагентов на финансовом рынке: 

управляющих и инвесторов, посредством подписки на сигналы через систему, установленную у 

брокера. 

Услуга EasyMANI позволит выполнить следующие задачи: 

▪ Предоставить клиенту доступ к большому количеству управляющих; 

▪ Предоставить клиенту возможность автоматически совершать операции на базе 

сигналов управляющих; 

▪ Предоставить управляющим доступ к большому количеству клиентов; 

▪ Увеличить количество активных клиентов для брокера; 

▪ Увеличить объем операций и комиссию для брокера; 

Преимущества решения 

Основное преимущество решения в возможности активизировать деятельность  «спящих» 

клиентов. Статистика показывает, что наибольшее количество клиентов в брокерской компании 

имеют счета, но не совершают операции. Следующая таблица показывает насколько большой 

процент клиентов брокера не совершает операции на финансовых рынках: 

Клиенты брокера Текущая ситуация 

1 Спекулянты 5% 

2 Инвесторы 15% 

3 Спящие клиенты 40% 

4 Мертвые клиенты 40% 

Решение позволяет увеличить активность клиентов, как показано на схеме: 

 
Использование услуги позволяет: 

▪ Активизировать базу пассивных клиентов 

▪ Повысить обороты, следовательно, рейтинги компании и комиссионные сборы 
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▪ Провести рекламу брокерских услуг широкому кругу пользователей платформы 

▪ Обучать новых пользователей на примере следования за опытными 

управляющими 

▪ Воспользоваться низкими затратами на внедрение услуги 

Компоненты EasyMANI 

Программа состоит из следующих компонентов: 

▪ Server EasyMANI– Сервер со стратегиями, где работают управляющие; 

▪ BrokerServer –  сервер стратегий для брокера; 

▪ Terminal -  АРМ Администратора, управляющего и подписчика. 

Взаимодействие компонентов системы изображено на следующей схеме: 

 

 
 

 

Компоненты решения для брокера 

Следующие компоненты решения необходимы для работы системы на стороне брокера: 

▪ BrokerServer – сервер стратегий для брокера; 

▪ Terminal - Автоматическое рабочее место. 

 

Требования к торговому серверу 

Торговый сервер 

 Процессор 2 физических процессора, количество ядер 

от 4-х и больше 

 Оперативная память 12 GB 

 Дисковая подсистема 4*450GB 10K SAS в Raid 

 Сетевая карта Ethernet 100 Мбит 

 Операционная система: MS Windows 64bit 2003, 2008 

 СУБД Oracle 10, MS SQL Server 2008 

 Виртуальная машина Java JRE 6 

 

 Требования к техническим характеристикам ПК пользователя 

Автоматизированное рабочее место 

 Процессор 3 Гц 

 Оперативная память 1 GB 

 Дисковая подсистема 100 Гб 

 Сетевой адаптер Ethernet 10 Мбит 

 Операционная система MS Windows XP, Vista, 7 



 

4 

 

Стоимость решения 

Плата за сервис начисляется в форме комиссии в зависимости от оборота пользователей и типа 

лицензии.  

Услуга/продукт  Стоимость* 

Лицензия на Программный продукт  79 тыс. руб. за месяц. ** 

Стоимость от оборота клиентов, подписанных на 

услугу на бирже ММВБ 

0.03% *  

Стоимость от оборота клиентов, подписанных на 

услугу на бирже РТС FORTS 

2 комиссии биржи * 

* Общая стоимость Не менее 50 тыс. руб. в мес. 

** Первый квартал лицензия бесплатно. 

 

Информация о компании 

Компания имеет опыт создания современных высокотехнологичных программных продуктов 

для банков, страховых и инвестиционных компаний с момента создания в 1994 году. Среди 

клиентов компании более 300 финансовых организаций. Разработанные компанией 

программные продукты – это решения автоматизации для управляющей, брокерской и 

инвестиционной деятельности, а также кредитного рынка;  технологические решения в области 

страхования, автоматизации розничного бизнеса для банков и интеграции с существующими 

программными продуктами финансовых организаций. В компании работает 

квалифицированная команда менеджеров и разработчиков, за плечами которых многолетний 

опыт работы в предоставлении профессиональных решений. 


